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ABSTRAK

Dalam menglradapi situasi persaingan usaha yang keiat, harga jual
merupakan salah satu faktor yeg berperan dalam mcningkatkan volume
pcnjualan perusahaan. OIeh karena itu penrsahaan perlu berhati-hati

dalrn mempertimbangkmr kebijaksanaan harga jualnya. Bila terjadi

kcsalahan dalam pangambilan keputusan mengenai huga akan berakibat

fdal terhadap volume penjualan pemsahaan.

Pada PT. Fibre Matrress yang memproduksi kasur dri sabut kelapa
t€dadi penunrnan penjualar ymg disebabkan oleh peiretapm harga jual

yalg tinggr dibanding[an dengar pesaingnya.

Untuk itu perlu dilakukar analisis pada faktor-falsfor penentu harga
jual yarg berpengruh krhadry penetryan haga juat daianr hubungaurya
dangan volume penjualar. -

Dengan mengmalisis faktor-faktor penentu harga ju{ yag dalan
hal ini adalah biaya produksi" biala distribusi dan profit margirl maka
dryat diketahui arla atau tidaknya pengaruh faktor-faktor penentu harga
jual terhadap volume penjualan.

Dari hasil perhifungan dengan analisis Regresi berganda diketahui
balura bia-va distribusi dan profit mffign berpengruh terhadry penetapar
hugajual yang tinggr.

tlntuk itu perusdram perlu melakukan peninjauar kembdi
terhadry penetapan harga jualnya dan menekan biaya seefisien mungkin
dalam rangka untuk meningkatkan volume penjuaiannya.
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